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Presentazione - Machete Capelli & Barba

Machete Capelli & Barba, €& una storica azienda nel campo della barberia maschile di alto livello.
L'azienda € nata nel 2015 e ad oggi conta 26 punti vendita attivi su tutto il territorio italiano. Ad oggi
e la piu grande realta nel campo della barberia maschile in Italia in termini di punti vendita e clienti
serviti.

Machete Barba & Capelli ha I'obiettivo di offrire esperienze di grooming eccezionali per gli uomini
moderni. Con un team di professionisti del settore, stiamo rivoluzionando l'industria della cura
personale maschile, offrendo servizi di barba e capelli di alta qualita in un ambiente accogliente e di

tendenza.

La nostra missione & semplice: elevare l'esperienza di grooming al livello successivo, offrendo
servizi personalizzati e prodotti di alta qualita. Dal taglio di capelli alla cura della barba, ogni

dettaglio e curato con attenzione per garantire risultati straordinari.
| nostri locali sono curati nei minimi dettagli, sapientemente ristrutturati e manutenuti. L'azienda é da

poco entrata anche nella rete 'Assofranchising’ (l'associazione italiana del franchising), a

testimonianza dell'ottimo lavoro svolto fino ad oggi.
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Si basa su un metodo che tutela I'affiliato con un supporto costante
questo network dedicato alla barberia maschile che in soli 3 anni ha
aperto 21 negozi e punta a svilupparsi anche all'estero.

abarberia taliana, s 2, ha una lunga tradizione.
Per moltl uomini,la cura del proprio aspetto un
tempa era un'abitudine quotidiana e urfocca-
sione di lax ¢ incontio. Una tradizione che st

i he

urtbccasione di business di notevole Interesse: A o
walcare questionda ha pensato Sacha Ross, fondato-
6, Inskerme a Dl Forest, dél network in franchising
Machate Capalll &Barba. £ ul stessa a parlarcene:
€l racconta coma nasce Machate e qual & i sup at-
tunle posizionamonto sul marcato?

<Ho fandato Macheto Capell & Batba insioma al mio.
sodio, Banilo Fores, aprendo il prime negozioa Roma
nel 2014, Uidea eraquella i creare un luogo esclshvo
incul gl womini patessaro curare la progiia bellez
za sentendos! a praprio agio, Siamo ruscitl ad ani-

toilfranchising nel 2017, 0ggl,a tre anni di distanza,
sedi i a Londra &

g he sistava andando a creare per
POl Eroseie Eiponnzialmente, infatt il suecesse fu

il barbiere pii scalo in Europas,
Cama b andate Forribile anno appena trascarso o

mies! per soddisfare la domanda degl
chienti che arfvavano da tutta la regione. Una volta

TesTiMONIANZE

Marca Romano{atfiliato aRomal
inge:

moestremamente fortunati, Dal primo lockdown, che
i ha visto chiugi, abbiamo recuperato in fretta gra-
zie adl ativita di marketing finalizzate alla vendita di
prodstii online e la prevendita di pacchett di servizl
& prodotti da uf
post lockdown. Cingue dei nostri affiliati a maggio
2020 hanno perfing segnato def record di incassa,
Hella seconda ondata invece la cura della bellezza
stata considerata un bene di prima necessith, quin-
di non siama mal stati costretti a chiudere, neppure
nelle regioni che rientravane in zona rossa, Questo,
ihee che riempirci di orgoglio per il nostro settore,
1 qual riconas
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a livello sociale, <i ha permesso di lavorare quasi al
100% del nostro potenziales.

2 esigenze e necessith, aniviamo
afare fino 2 3 inconti formativi al

Quali sono e principali dal vo-
stro format e come sl differenzia sul mercato?

«llnostrafrnchising
Lapri inostri Imetodo

accada al vostra pro.

gramma di

1l

e siratwgie e che lo accompagna in wito il viaggia im-
prenditoriake utelandolo costantemente. Abbamo n
fatt jound

deifimprenditore sehezianiama insieme [a citta tra le
disponibilie, fatta a scelta, 3| redige un business plan
per preparare attivith. Una volta planificato Faspetto

nelnastra he o ;
Fapertura st e a rischi la del negozio, fernendo un pacchette
cul fiducia il o K * in un massimo di 90 giomis.
i A i sona bve:
vl una nuo- i it che

vaattivits, La seconda il marketing, cen un appreccio
disetto che porta rsultati conerati & misurabili un ne-
qazio Machote acquisisce in media 04 client nuov al
mese, questo per ol vuol dire "concreto? La terza @ la

barbierl, la maggior parte delle volte sono piccoliim-
prenditori e liberi professionisti alla ricerca di un bu-
siness profittevole da affiancare alle propsie attivich
Questo perché il nostie sisterma consente di gestire

pe

negozio anche non lvorandoci attiva-

g
e manages tenuta i

o Petri (affillate a Roma
¢ Bolognal.
alas i e

mente allintermo. sono
s per Halia sta per Festero, stiamo per aprie tre se-
i in Itakia (Monza, Brescia e Pistoia), mentre all'estero

bia Saudita ed Emirati Avabi, con le prime due apertu-
te imminenti a Riads,

MACHETZ
Capelli & Bazha

Tal. 06 33975552
www.macheteshop.it
‘cmastracchio@macheteshop.it




